
Ihre Aufgaben

Sie übernehmen die Umsatzverantwortung für die Verkaufsregion und

bauen das Netzwerk aus Plattenlegern, Bauunternehmern und Fach-

händlern weiter aktiv aus.

Dabei unterstützen Sie die erfolgreiche Platzierung im Fachhandel durch

gezielte Produktschulungen vor Ort.

Mit der aktiven Ansprache von Verarbeitern im Bereich der

Plattenverlegung, Bauwerksabdichtung gewinnen Sie ebenso neue

Kunden für den Fachhandel.

Parallel betreuen und entwickeln Sie den bestehenden Kundenstamm

weiter.

In enger Zusammenarbeit mit der Vertriebsleitung arbeiten Sie an der

Einführung von innovativen Neuprodukten.

Ihr Profil

eine erfolgreich abgeschlossene kaufmännische/technische Ausbildung

erste Vertriebserfahrungen, idealerweise im Verkauf von Baustoffen

Freude am persönlichen Netzwerken, Beraten und Verkaufen

aufgeschlossenes und sicheres Auftreten mit ausgeprägter Service-

orientierung

eigenverantwortliches, strukturiertes und ergebnisorientiertes Arbeiten

Unser Angebot

Wir bieten Ihnen eine vielseitige Tätigkeit mit grosser Gestaltungsfreiheit

und kurzen Entscheidungswegen in einem international tätigen, mittel-

ständischen Unternehmen. Sie profitieren von einer umfassenden

Einarbeitung und einer individuellen Förderung. Unterstützt werden Sie von

einem aufgeschlossenen und engagierten Vertriebsteam.

Bewerben Sie sich bei BOTAMENT!

Wir sind gespannt auf Ihre Bewerbungsunterlagen (Anschreiben,

Lebenslauf, Zeugnisse und Gehaltsvorstellungen). Bitte senden Sie diese

an die angegebene E-Mail mit der Referenz CH-201409-SC.

Ihr Ansprechpartner:

BOTAMENT

SYSTEMBAUSTOFFE

Herr Oliver Bestier

Hagackerstrasse 10

8953 Dietikon

karriere@botament.com

Über BOTAMENT

Seit über 20 Jahren produzieren

und vertreiben wir bauchemische

Produktsysteme für die Bereiche

Plattenverlegung, Bauwerksab-

dichtung, Garten- und Land-

schaftsbau, Spezialbaustoffe für

Industrie- und Objektsysteme

sowie Bodenverlegung. Als Mit-

glied der weltweit tätigen eigen-

tümergeführten MC-Bauchemie-

Gruppe, produzieren wir heute an

6 Standorten in Europa und ver-

treiben europaweit Qualitäts-

produkte für den Fachverarbeiter.

www.botament.com

Planen Sie selbstständig Ihren Tag und setzen Sie Prioritäten. Bauen Sie Ihr Netzwerk aus und

gewinnen  Sie  Kunden.  Packen  Sie  mit  an  und  seien  Sie  erfolgreich  –  mit  hochwertigen

Produkten und einem starken Team im Rücken.

Zum weiteren Ausbau unseres Teams suchen wir für die Region Zürich, Winterthur und

St. Gallen eine überzeugende Persönlichkeit als

Kundenberater (m/w) im Aussendienst


